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CAPITULO 10. ¢UN MODELO DE GRANDES MERCADERES PARA LA
PENINSULA IBERICA? EL CASO DE LOS TOLEDANOS DE LA FUENTE EN
LOS SIGLOS XV Y XvI*

David Igual Luis
Universidad de Castilla-La Mancha
ORCID: 0000-0002-4472-0961

1. INTRODUCCION

Este volumen se justifica por un proyecto de investigacion regional, dedicado
entre 2020 y 2023 al mundo urbano de los territorios que conformaron en la
Baja Edad Media la actual comunidad auténoma de Castilla-La Mancha. En el
trancurso del citado proyecto, desarrollé tres lineas principales de trabajo: una
fue general sobre ese mundo urbano castellano-manchego, a partir de las des-
cripciones e instantdneas apreciables en los relatos de viajeros internacionales
de la época y en otras fuentes fiscales o eclesiasticas; otra se fij6 en la proyec-
cion exterior de la economia regional, sobre todo hacia el Mediterraneo y en
conexion con las relaciones con Valencia a distintos niveles, en especial los que
implicaban alguna movilidad humana o migratoria; la tercera fue la observacion
de los operadores econémicos de la antigua Castilla-La Mancha, particularmen-
te en el caso del comercio y de quienes pueden calificarse como mercaderes,
todavia mas particularmente en el caso de los mercaderes toledanos, el colec-
tivo comercial mas importante dentro de lo que serfan los ambitos histéricos

1 Este trabajo recoge resultados de dos proyectos |+D+i: Ciudad, economia y territorio en Casti-
lla-La Mancha durante la Baja Edad Media (CIUECON, referencia SBPLY/19/180501/000187, afios
2020-2023), financiado por la Junta de Comunidades de Castilla-La Mancha; Movilidad de perso-
nas, negocios y valores entre las ciudades de Castilla y el Atldntico (siglos XIV-XVI), subproyecto
del proyecto coordinado Historia urbana compartida en un mundo en expansion: Castilla, siglos
XIV-XVI (MOVICAST, referencia PID2022-136241NB-C21, afios 2023-2027), financiado por MCIU/
AEl/10.13039/501100011033/ y FEDER/UE. Las siglas especificas utilizadas en el texto son: ACT
(Archivo de la Catedral de Toledo), AHPV (Archivo Histérico Provincial de Valladolid), ARV (Archivo
del Reino de Valencia).
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castellano-manchegos y, también, uno de los mas destacados en los siglos XIV
y XV a escala castellana e hispanicaz.

El presente trabajo se encuadra precisamente en esta dltima linea de analisis,
aungue combina, como se vera, perspectivas ligadas asimismo a la segunda linea
sefialada. Incorpora ya tanto resultados derivados del proyecto regional, como
nuevas adiciones obtenidas gracias a otro proyecto nacional en el que me en-
cuentro integrado en estos instantes y hasta 2027. Con independencia de estos
significados de mi texto, su objetivo concreto es doble. Por un lado, reproducir lo
que entiendo que es una preocupacion historiografica habitual cuando se abor-
dan temas de comercio y mercaderes: definir quiénes son estos mercaderes y
como diferenciarlos en sectores. Es lo que pretendo reflejar con el interrogan-
te que encabeza el titulo de la contribucion. Por otro lado, ofrecer un examen
investigador de base a través del ejemplo que ilustran las palabras finales del
titulo: el entramado familiar-mercantil toledano de los De la Fuente. Para esta
segunda parte me basaré en una vieja investigacion mia que permanece inédita
(Igual Luis, 2013), y que he revisado, releido y completado a raiz de las aporta-
ciones sugeridas por la evolucién hasta hoy de los estudios histéricos y de la
posibilidad de efectuar nuevas tareas archivisticas y documentales que me han
brindado los dos proyectos que he mencionado.

Sobre los De la Fuente, Hilario Casado Alonso (2023: 11) ha escrito recientemente
que son “muy poco citados en la historiografia”. Pienso que la afirmacién alude,
claro estd, a la historiografia general sobre el comercio hispanico. El hecho no
impide que haya ya importantes investigaciones que incluyen noticias mas o me-
nos exhaustivas sobre ellos, debidas a autores como David Alonso Garcia, Carlos
Crespo Amat, Juan Ramén Palencia Herrejon o Angel Rozas Espafiol. Las resefiaré
cuando corresponda. En cuanto a argumentacién, estas aproximaciones permiten
aseverar que, entre los De la Fuente, hubo entre los siglos XV y XVI gentes que
protagonizaron un “comercio de altos vuelos” (Palencia Herrején, 1999: 841) y
formaron parte de la “élite mercantil” toledana (Rozas Espafol, 2023: 69). En
cuanto a metodologia, las distintas perspectivas y fuentes proporcionadas por
los expertos que he indicado, junto a las que yo mismo alegue aqui, ayudan a
subrayar dos cuestiones: la primera, de manera global, el valor que la contras-
tacién informativa y heuristica puede suponer para el oficio de historiar; la se-
gunda, mas en concreto para un caso especifico como el que me va a ocupar, la
oportunidad de construir (o, mejor, de acercarse a construir) una prosopografia
amplia tanto de una familia en conjunto como, en particular, de algunos de sus

2 Mis aportaciones sobre estas tres lineas de analisis pueden comprobarse en la propia pagina
web del proyecto regional indicado: <https://blog.uclm.es/proyectociuecon/aportaciones/> ((lti-
ma consulta: 02-01-2025).


https://blog.uclm.es/proyectociuecon/aportaciones/
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personajes mas relevantes. Ya he hecho patentes ambas variables en ocasiones
anteriores, gracias a otras trayectorias de mercaderes o familias comerciales ac-
tivas en el ambito hispanico (Igual Luis, 2018a y 2023). Con los De la Fuente as-
piro a continuar estas vias de trabajo, si bien aclaro de entrada que, por razones
sobre todo de espacio disponible, no agotaré las posibilidades ni de contrasta-
cién ni de construccién prosopografica. Me limitaré en el fondo a apuntar ambos
elementos mediante anotaciones que subrayaran la riqueza de contenido que
podria alcanzarse en este ejemplo vy, si acaso, enfatizaran que la carrera de los
De la Fuente es interpretable como una “promocidn social a través del comercio
y las finanzas” (Rozas Espafiol, 2023: 124). Si la movilidad social constituye un
aspecto también de prolongado interés historiografico (Reixach Salay Burguera i
Puigserver, 2024; Orlandi, ed., 2025), lo que iluminen al respecto los mercaderes
de la transicion entre la Edad Media y la Moderna sigue mostrando dindmicas de
gran trascendencia.

2. DEFINICIONES Y DIMENSIONES DE (Y ENTRE) LOS MERCADERES

Cualquier persona interesada por el asunto sabe que, en la investigacion del co-
mercio medieval y especialmente en el @mbito urbano, cabe hallar a muchos y muy
diversos protagonistas. Estos justifican que se hable de la abundancia y variedad
de personas, del abigarramiento y de la densidad de sujetos que caracterizaron a
los escenarios urbanos comerciales y su cotidianidad en la Baja Edad Media (Igual
Luis, 2022a). Pero, de igual modo, los estudiosos de la problematica sabemos que
no todos esos protagonistas desempenaban las mismas funciones, ni se encontra-
ban tampoco en los mismos niveles de actividad y especializacién dentro del pano-
rama mercantil. En este sentido, aquellos operadores que pueden ser considerados
mercaderes concitan, diria que légicamente, una buena parte de la atencion. La
enorme cantidad de aportaciones que ya acumulamos sobre ellos a escala euro-
pea no evita que, aun en la actualidad, sea pertinente plantearse, incluso como
locucién historiografica, qué significaba “ser mercader” en ese tiempo (Gouffran,
2023), también durante la primera Modernidad (Orlandi, 2024: 69-97).

A partir del comercio de larga distancia de las mayores ciudades mercantiles ita-
lianas de la Plena Edad Media y de los mercaderes que, en ellas, eran empren-
dedores “en el sentido pleno del término”, Sergio Tognetti (2023: 834) acaba de
recordar que este tipo de agentes se definfa por su fuerte propension al riesgo,
su afan de éxito econdmico, su “vigorosa vocacion de estudio de los mecanismos
del intercambio” y la consiguiente adquisicién de un determinado know hows. El

3 Las expresiones entrecomilladas de las lineas anteriores de este parrafo figuran obviamente en
italiano en el texto original de Sergio Tognetti.
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autor sefiala esto en medio del extenso comentario critico que dedica al libro The
Donkey & the Boat. Reinterpreting the Mediterranean Economy, 950-1180, editado
por Chris Wickham en 2023 y que cuenta ya con traducciones italiana y espanola.
Los analisis que ha merecido el volumen, también en Francia (Guéna, 2024), asi
como los debates que ha suscitado (Goldberg y otros, 2023; Saggioro y Varanini,
eds., 2024), certifican la gran repercusion que esta teniendo la obra. A su alrededor
vienen discutiéndose elementos que superan la cronologia especifica que examina
Wickham y que pueden afectar tanto a los siglos XIV y XV como, en general, a la
propia percepcién de la historia econémica. Si no capto mal los postulados de The
Donkey & the Boat o los de sus comentadores, varios de los argumentos en juego
incumben siquiera parcialmente a cémo observar al mercader medieval. Y ello, al
menos desde estos puntos de vista: c6mo concebir la relevancia de la funcién de
los mercaderes en los sistemas econémicos, dentro de la controversia mas global
(y tradicional) sobre qué pesaba mas en dichos sistemas, si la produccién o los in-
tercambios, si las circunstancias locales y regionales o los estimulos provenientes
de la esfera internacional (Petralia, 2024: 72-73; Wickham, 2023: 626 y 661-662, y
2024: 100-102); también, como interpretar el papel de Italia y sus mercaderes en el
despegue comercial del Medievo desde el entorno del afio mil, dado el liderazgo
que se ha atribuido normalmente al ambito italiano en ese despegue y que, como
es bien sabido, ha llevado a valorar a sus operadores como uno de los prototipos,
o directamente el prototipo, del mercader europeo (Guéna, 2024; Petralia, 2024:
53-56; Wickham, 2023: 661-662). La apelacion al paradigma italiano no es baladi
porque, ademas de las contribuciones sobre los mercaderes de ese origen que con-
tindan existiendo hasta hoy en dia, incluyendo las mias, la reedicién o la reproduc-
cién por nuevos medios de los trabajos al respecto de autores clasicos como Yves
Renouard (2024) o Federigo Melis (2024) refuerzan que sea una cuestion que se
mantenga constantemente viva.

Sin embargo, mas alla del caso italiano y de la atraccion ejercida por los actores del
gran comercio, otra vez a nivel continental convendria que la caracterizacién del
mundo mercantil huyera de esencialismos y apostara por visiones diversificadas
que, simultaneamente, pudieran dar cuenta también de las diferencias en los pro-
cesos europeos de desarrollo econdmico (Guéna, 2024: 6; Petrowiste, 2024: 1-2).
Asumiendo que el mercader era quien se orientaba hacia la transaccién de produc-
tos, a partir de esta concepcién minima los rasgos de pluralidad del oficio emergen
desde mdiltiples perspectivas. Enuncio solo algunas. En clave territorial, el sustrato
com(n de costumbres, practicas y estrategias mercantiles que aparece por doquier
debe combinarse con la apreciacién de determinadas distinciones que concernian
incluso a los procedimientos de gestion y conservacion documental. Por eso, por
ejemplo, Mathieu Arnoux (2018) ha contrapuesto para los siglos XIV y XV las dina-
micas que favorecian (como en Toscana) que las compafias comerciales archivaran
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en su interior la documentacién que generaban y con la que trabajaban, de las que
conducian (como en la Europa franc6fona) a que esa documentacion desapareciera
al finalizar las operaciones econémicas, salvo que fuera necesario preservarla por-
que surgieran conflictos entre las partes. En clave socioprofesional, no habria que
olvidar, por un lado, que la condicién de mercader era en muchas oportunidades
un estadio que se alcanzaba tras un itinerario evolutivo que podia ser variado y
comenzar asimismo desde origenes diversos y, por el otro, que no faltan tampoco
las ocasiones en que cabe acreditar interesantes intersecciones que, como en la
peninsula ibérica, han permitido perfilar la existencia de mercaderes-campesinos
o caballeros-mercaderes (Casado Alonso y otros, 2024: 207-208; Sequeira, 2024).
En clave de separacion de sexos, de nuevo al menos en tierras ibéricas, la creciente
constatacién de la participacion femenina en la 6rbita comercial, con la presencia
a finales de la Edad Media de auténticas “mercaderas” o “mujeres mercaderes”,
deberia favorecer revisar la descripcion de la labor mercantil en términos exclusiva-
mente masculinos (Gonzalez Arce, 2023; Lopez Pérez y otras, 2023; Martin Romera,
2009; Orlandi, 2012; Torre Gonzalo, 2014). Una exclusividad, dicho sea de paso,
propiciada por la imagen que transmiten ciertas fuentes de la época de una tarea
vinculada solo a hombres (Igual Luis, 2022a: 226-227). En clave de magnitudes,
por (ltimo, es evidente que los mayores comerciantes no monopolizaban la ver-
tebracién de los intercambios europeos, sino que sobre ellos incidian en paralelo
mercaderes de menor dimensién. En consecuencia, es muy frecuente que la histo-
riograffa distinga una jerarquia entre grandes, medianos y pequefios mercaderes.
La dificultad radica, como no, en fijar las fronteras entre cada grupo, en delimitar
quién serfa un gran mercader, un mercader mediano o un mercader pequeio.

El problema puede plantearse no (inicamente dentro de una misma ciudad o lugar
de actividad, sino también comparando diferentes ciudades o colectivos de merca-
deres. Me refiero a lo siguiente. Pongamos un nicleo como Toledo, puesto que es
de toledanos de quienes hablaré mas tarde. En Toledo habia mercaderes que serian
calificables como grandes, medianos y pequefios. Pero, aparte, ¢el conglomerado
mercantil toledano podria definirse como mayor, mediano o menor en relacién a
otros grupos? No me lo pregunto tanto por el nimero de sus componentes, como
por su envergadura global en cuanto a potencia econémica y a comportamientos
empresariales. De entrada, dejandonos llevar sobre todo por esa mentalidad con-
temporanea tan apegada a los guarismos, esta clase de inquietudes e interrogan-
tes encontraria quiza una primera respuesta posible en las cifras que detectaramos
de cada mercader (de riqueza, patrimonio, negocios, inversiones, etc.) y, a partir
de ellas, en la oportunidad de establecer una gradacién y hasta una clasificacién
en diversos niveles de tamano. Los capitales inicialmente empleados para la cons-
titucion de companias comerciales han basado viejas propuestas en esa linea para
los siglos XIV y XV (Melis, 2024: 330; Treppo, 1976: 491-493). De hecho, parece
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claro que esos capitales son un indicio muy significativo de la variedad, también de
dimensiones, conseguida por estas compaiiias y los agentes que eran sus titulares.
A efectos de mera ilustracion, reproduzco los datos de seis sociedades mercantiles
hispanicas, de las coronas de Castilla y Aragdn, que se conocen para los siglos XV y
XVl segln lo investigado por distintos autores#:

Capitales
Compafiias Afios En libras Referencias
barcelonesas En maravedis
Beltran de Coscé Torre Gonzalo,
(Zaragoza) 1404 21.000 6.562.500 2018: 45, 161y 165
Juan Fexas (Zaragoza),
Fortuny de Manariello 1425 10.000 3.125.000 Viu Fandos, 2021:

y Joan de Torralba
(Barcelona)

47-48

Juan Daza, Fernando y
Juan L6pez de Calatayud
y Gast6n de Sanjuan
(aragoneses en Castilla)

Carvajal de la Vega
1489 4.320 1.350.000 y Torre Gonzalo,
2019: 164-165

Compaiiia “de Valencia”
(cinco mercaderes 1514 circa 5.571 1.740.964
toledanos)

Rozas Espaiiol,
2023: 283

Casado Alonso,
2015: 79

Miguel de Silos y Andrés

de Pesquera (Burgos) 1514 circa 27.825 8.695.556

Hernando Dazay
herederos de Jaime
L6pez Ram (Medina del
Campo)

Carvajal de la Vega
1537 51.744 16.170.000 y Torre Gonzalo,
2019: 165 y 169

4 En el cuadro inmediatamente posterior, las referencias aportan originalmente los capitales en
libras barcelonesas (en las dos primeras compafiias) o en maravedis castellanos (en las restantes).
Para facilitar que las cantidades sean cotejables hasta cierto punto, he convertido las libras en ma-
ravedis y los maravedis en libras con esta equivalencia: 1 libra = 312,5 maravedis. He distinguido
en cursiva las cifras transformadas. Las de las compafiias de 1514 son aproximadas porque, en am-
bos casos, he eliminado los decimales resultantes. He extraido la equivalencia de las informaciones
proporcionadas en Sevillano Colom, 1980: 703, y Ventura, 1992: 497 y 508. Las citas de Ventura
expresan, y la de Sevillano permite deducir, que 1 sueldo barcelonés era igual a 15,625 maravedis y,
como cada libra eran 20 sueldos, de ahi salen los 312,5 maravedis resefiados. Los datos de Sevillano
y Ventura aluden a finales del siglo XV y soy consciente del peligro que conlleva aplicarlos a otras
cronologias. Pero asumo el riesgo (y los posibles errores derivados) porque mi (inico objetivo en la
tabla ha sido, insisto en ello, que los ndmeros sean relativamente comparables entre si.
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Para la primera compafiia del cuadro, la de Beltran de Coscé, se ha destacado su
“superioridad” entre las “que operaban en Zaragoza” a inicios del Cuatrocientos,
asi como su correlacion comparativa con las empresas toscanas y su posicién
entonces “privilegiada entre las sociedades de Barcelona” (Torre Gonzalo, 2018:
157). La segunda compaiia (la de Fexas, Manariello y Torralba) se sitiia en los
origenes de la importante red econémica creada en la primera mitad del siglo XV,
entre la Corona de Aragén y el Mediterraneo occidental, por el mercader barcelo-
nés Joan de Torralba®. Sus 10.000 libras de capital implicaban “una cantidad de
cierta envergadura” y colocaban ya a la sociedad “muy cerca de otras compaiiias
contemporaneas consideradas de primer orden dentro del comercio catalanoara-
gonés” (Viu Fandos, 2021: 55-56). La cuarta compafia, integrada por cinco tole-
danos en 1514, tenfa doble sede en Toledo y Valencia y su volumen de negocio,
registrado también a través de las cuentas generales declaradas ese afio ante
escribano plblico, la identifican como una “compaiia grande” (Rozas Espaiiol,
2023: 283).

Valoraciones como estas, junto a la contrastacién interna que permite la tabla
entre sumas mayores y menores de capitales, se captan tal vez mejor cuando
se observan exdmenes que sobrepasan la simple recopilacién de casos aislados.
Entre 1372 y 1430, Sandra de la Torre Gonzalo (2016: 156) ha documentado 17
compaiias zaragozanas que, excluida la de Beltran de Coscé antes citada, mani-
fiestan unas participaciones o capitales disponibles que oscilan desde unos mi-
nimos inferiores o algo superiores a las 100 libras barcelonesas hasta maximos
que rondan las 2.000 libras. Entre 1350 y 1450, Enrique Cruselles Gomez (2001:
102-105) ha localizado otras cincuenta compaifiias valencianas. Los capitales tes-
timoniados en la muestra, medidos ahora en unidades monetarias de Valencia,
llegan por un lado a las 6.800 libras y, por el polo opuesto, a las 75 libras. Sin em-
bargo, cerca de la mitad de estos ejemplos es inferior a las 1.000 libras, mientras
gue solo hay cinco sociedades que exceden de las 3.000 libras y solo dos entre
estas cinco que estan por encima de las 6.000. Diversos factores explican para
Cruselles esta variabilidad, incluyendo el hecho de que en las compaiias hubiera
“grandes y pequefios inversores™ y, por tanto, “dos ambientes financieros distin-
tos conviviendo en el seno del grupo mercantil local”, separados por un “intangi-
ble limite [...] en las aportaciones personales a la formacién” de sociedades que
el autor ubica en las 800 0 1.000 libras (Cruselles Gémez, 2001: 105).

5 La red de Torralba ya era conocida desde hace tiempo (Treppo, 1976: 475-534), pero ha sido
objeto en los dltimos afios de un importante esfuerzo investigador y editorial, realizado por los
equipos dirigidos por la profesora Maria Dolores Lépez Pérez desde la Universidad de Barcelo-
na. Véanse algunas publicaciones de estos equipos en <https://www.edicions.ub.edu/articulos.
aspx?modo=c&fam=mediterraneum> (iltima consulta: 17-01-2025).
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Sin duda, las cifras son fundamentales y, como he sefalado, pueden ayudar a
discernir niveles jerarquicos dentro del mundo mercantil. En Gltimo extremo, ade-
mas, las cantidades permiten que los adjetivos del tipo grande, mediano, peque-
fio, mayor o menor, siempre ambiguos, sean sustituidos por mediciones y mag-
nitudes mensurables que resultan en principio mas claras (Furié y otros, 2020:
170). No obstante, incluso proviniendo yo del campo de estudios de la historia
econdmica, soy de los que piensa que los ndmeros no lo dicen todo ni hoy ni,
por supuesto, en el pasado. Las razones las he expuesto ampliamente en otro
foro (Igual Luis, 2022b). Entresaco las tres motivaciones que creo mas relevantes
para esta contribucién: 1) que las cifras con las que contamos para la Edad Me-
dia, también para el comercio o los mercaderes, son —segln los casos— bastan-
te o relativamente escasas o presentan acumulaciones que no son en absoluto
universales; 2) que los guarismos de los que si disponemos pueden llegar a ser
muy conflictivos sobre su verdadero significado y hasta por su propia forma de
obtencion y de calculo desde las fuentes originales; 3) que los modelos sociales
y econémicos del Medievo, sus modelos culturales en sentido antropolégico, son
distintos a los contemporaneos v, a la postre, no tienen por qué ser correctas las
aproximaciones a esos modelos que partan de nimeros que se alcanzan, la ma-
yoria de las veces, mediante criterios del presente.

En el terreno concreto de la diferenciacion entre grandes y pequefios mercaderes,
Giulio Fenicia plasmé ya hace afos la insatisfaccion que podia implicar al res-
pecto acogerse (inicamente a planteamientos cifrados 0, como él mismo expresa
en su texto en italiano, a “aspectos dimensionales” (Fenicia, 2007: 92). Fenicia
comenzaba recordando que el modernista francés Pierre Jeannin habfa apuntado
en 1957 hacia una delimitacién de niveles mercantiles basada en elementos cuan-
titativos y cualitativos acerca de cada operador: riqueza global lograda, volumen
de negocios, extension de su area de actividad, densidad de su red de agentes
y corresponsales, técnicas y magnitud de sus operaciones y uso de instrumen-
tos crediticios (Fenicia, 2007: 92). Pero el autor admitia sentirse parcialmente
mas proximo a una interpretacién centrada en cuestiones de mentalidad vy, en
ese sentido, desde la experiencia italiana (de la Italia del norte y, también, de la
del sury la insular), proponia de entrada separar al “mercader” del “comercian-
te” para, después, establecer dentro de cada una de esas dos categorias quién
era grande y quién era pequefio y hacerlo, en esta oportunidad si, con arreglo a
una “dimensién cuantitativa”. Segun Fenicia, el mercader “se configura como el
perfecto intérprete de las dindmicas capitalistas”, persigue el beneficio y actla
donde las ganancias y los riesgos son mayores. Mientras, el comerciante es aquel
que, “independientemente de la cantidad de dinero poseida o gestionada, esta
dotado de una apertura mental mas limitada”, lo que “se traduce en un reduci-
do espiritu de iniciativa” y en una escasa capacidad para impulsar “los procesos
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econémicos” (Fenicia, 2007: 92-93). El colega italiano remataba la diferenciacion
afirmando que el mercader “va en busca del mercado” y el comerciante “espera al
mercado”, una caracteristica —esta Gltima— que no es 6bice para que haya habido
también en la historia “grandes comerciantes” que pueden ser calificados como
auténticos “hombres de negocios” (Fenicia, 2007: 93-94)°.

Se esté de acuerdo o no con los posicionamientos del parrafo anterior, lo cierto
es que estos contemplan factores muy variados. Procurar aplicar en el tema que
me ocupa miltiples condicionantes conlleva sus propios peligros. Entre ellos, la
poca claridad y exactitud, la posible vaguedad de algunos de los criterios elegi-
dos y la complejidad derivada. Sin embargo, quiza podria convenirse en que esta
complejidad se adapta mejor a la realidad histérica que la simplicidad o la senci-
llez de un dato unilateral. De hecho, yo mismo he colaborado en la formulacién
de propuestas que, a partir en este caso de las circunstancias detectables en la
peninsula ibérica, han optado por definir a quienes componian en la Baja Edad
Media las “élites internacionales” del comercio (Navarro Espinach y otros, 1999:
179) o los “méas grandes mercaderes de cada territorio” (Casado Alonso y otros,
2024: 208) alrededor de diversos elementos que, en conjunto, relinen aspectos
de tipo econémico-material, cultural y social.

Entre los aspectos que acabo de citar, vuelven a ser tres los que me interesan
especialmente aqui. Al menos en hipétesis, considero que estos tres constitu-
yen vias principales en los reinos hispanicos del final del Medievo para ayudar a
reflejar la jerarquia que se verificé en el seno de los mercaderes. Asi, su grada-
cion interna deberia tener en cuenta: 1) el volumen y la variedad de los negocios
desarrollados, atendiendo en particular tanto a la posible combinacién de inver-
siones comerciales y financieras, como a la proyeccion geoestratégica de esas
inversiones a escalas locales, regionales o internacionales; 2) la integracion de
cada mercader en familias o compaiiias con estructuras organizativas mas o me-
nos complejas y, claramente vinculadas con esto, las redes mas o menos amplias
de relaciones personales, familiares y sociales que rodeaban a los distintos mer-
caderes y en las que estos se apoyaban; 3) también enlazado con lo precedente,
la proximidad mayor o menor de estos mercaderes a lo que serian los poderes
sociopoliticos de la época y, sobre todo, su conexién con las instituciones y, en su
caso, hasta la pertenencia a ellas. Las caracteristicas conocidas de los toledanos
De la Fuente permiten comprobar como se concretaron practicamente en este
ejemplo los tres rasgos mencionados vy, a partir de ello, concluir si estos persona-
jes son o no grandes mercaderes segln lo expuesto e, incluso, hasta qué punto
constituyen o no un modelo de esta clase de agentes econémicos a nivel ibérico.

6 Como antes, todas las expresiones entrecomilladas previas a esta nota y relativas al texto de
Giulio Fenicia constan originalmente en italiano.
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3. Los DE LA FUENTE, MERCADERES EN VARIOS AMBITOS HISPANICOS

3.1. La dualidad Toledo-Valencia y los focos familiares de la primera mitad del
siglo XV

Desde documentacion toledana, Juan Ramén Palencia Herrejon (1999: 841-842)
ubicé en diciembre de 1412 “la mas antigua noticia de esta familia”. Afios después,
desde documentacidn valenciana, Carlos Crespo Amat (2021, vol. 2: 505-506) ha
logrado adelantar un poco esta cronologia y situar en 1409-1410 los primeros da-
tos de los De la Fuente, ratificando de paso algo que ya se sabia (Cruselles Go6-
mez, 1997: 97-98; Guiral-Hadziiossif, 1989: 541-542): los lazos econémicos que los
miembros de la parentela proyectaron precisamente hacia Valencia en los tiempos
iniciales del siglo XV. La dualidad Toledo-Valencia se manifiesta importante desde
entonces para percibir el devenir familiar, ya sea por la actuacion efectiva de los De
la Fuente en los dos espacios por lo menos hasta fines de la centuria, ya sea en pa-
ralelo porque en ambos subsisten hoy informaciones al respecto. En ellas destaca
ademas la identificacion de nuestros toledanos bajo un doble perfil: como merca-
deres, por supuesto, pero también como integrantes en la capital del Tajo de la élite
del comdn urbano y que, como tales, tuvieron aspiraciones en la politica local que
fueron canalizadas especialmente a través del oficio de jurado y de la correspon-
diente pertenencia al Cabildo de jurados, creado en 1422 (Ortego Rico, 2015, vol. 1:
192-193). La pluralidad de bases heuristicas, la diversidad de ambitos territoriales
y sectoriales de atencién y la prolongacion de la trayectoria a examinar enriquecen
lainvestigacién, sin duda, aunque aportan obstaculos mayores o menores que, por
otra parte, no son exclusivos en el estudio ni de los De la Fuente ni del conjunto del
colectivo comercial toledano. Se trata por ejemplo de los habituales problemas de
homonimia; de la dificultad en ocasiones de establecer relaciones de consanguini-
dad entre todos los individuos acreditados y de distinguir cuantas familias o lineas
familiares componian en realidad; o de la necesidad final de recordar que, pese a
todo, incluso entre los De la Fuente pudo haber sujetos de variados estatus socio-
profesionales y econémicos (Igual Luis, 2018b: 246-247; Ortego Rico, 2015, vol. 1:
192-194; Palencia Herrejon, 1999: 841).

La ascendencia judeoconversa de la parentela, sin embargo, no parece merecer
discusién y la de alguna de sus ramas como poco podria quiza remontarse a fi-
nales del siglo XIV (Ortego Rico, 2015, vol. 1: 192; Palencia Herrejon, 1999: 842;
Rozas Espafol, 2023: 69, 71y 124). Tras sobrepasar el umbral de 1400 y hasta
1450, entre los De la Fuente localizados que interesan en este trabajo, se diferen-
ciarian tres focos familiares con claridad, si no capto mal lo que he consultado en
la historiografia y si asumimos que la correlacién de fechas entre determinados
agentes homénimos en Toledo y en Valencia posibilita identificarlos como una
Unica persona.
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Un foco estarfa vinculado a Gonzalo Lépez de la Fuente, hijo del mercader o pa-
fiero Gudiel o Godielo Alfonso de la Fuente (Cruselles Gdmez, 1997: 97; Molénat,
1991: 172; Palencia Herrejon, 1999: 842) y a quien Carlos Crespo Amat (2021, vol.
2: 510) hace delegado comercial de Gonzalo Alfonso de la Fuente en el Mediterra-
neo ibérico en la década de 1410. Siempre en los asuntos valencianos, Gonzalo
Lépez de la Fuente llegb a encontrarse rodeado o verse apoyado hasta 1430 por
quienes con seguridad o en hip6tesis eran allegados suyos: su hermano Fernan-
do; sus hijos Alfonso y Juan; su ahijado Juan Gonzalez de Toledo, corredor de ore-
ja; su yerno Luis Hurtado; algtn otro De la Fuente (Fernando); o el criado y factor
conquense Alvaro de Calahorra, que era hijo de Fernando Gonzalez de Calahorra,
toledano avecindado en Cuenca (Crespo Amat, 2021, vol. 2: 499-503, 505-506,
508-512 y 866-868)7. Gonzalo desarrollé sus negocios en Valencia tanto de ma-
nera directa y presencial como desde Toledo y por medio de representantes. En
Toledo comparece ya en 1422 como jurado, funcién con la que se le menciona
en ocasiones en la documentacién valenciana y que fue también ejercida mas
adelante, al menos entre 1444 y 1456, por uno de sus hijos: Alfonso (Molénat,
1991: 172; Ortego Rico, 2015, vol. 1: 192-193; Palencia Herrejon, 1999: 841-843).
En los mismos decenios 1440-1450, este Alfonso fue a su vez agente fiscal de la
monarquia castellana, lo que permite concebirlo como integrado “en los circuitos
de cooperacion financiera establecidos en Toledo a mediados del siglo XV” (Orte-
go Rico, 2015, vol. 1: 192-193). Volviendo a su padre, los datos que se han recogi-
do de Gonzalo Lopez de la Fuente avalan que pudiera tratarse de “un hombre ha-
cendado” (Palencia Herrejon, 1999: 842) y de un “poderoso hombre de negocios”
(Crespo Amat, 2021, vol. 2: 499).

Un segundo foco seria el de Fernando Gonzalez de la Fuente. Pese a su apellido
parcialmente diferenciado, Fernando era hermano del anterior Gonzalo e hijo del
resefiado Gudiel o Godielo Alfonso de la Fuente (Molénat, 1991: 172). Segln do-
cumentos de 1418 y 1427, actué como mercader también en Valencia dentro de
la propia empresa familiar (Crespo Amat, 2021, vol. 2: 509-510 y 867). Las noti-
cias sobre el personaje concernientes a Toledo abarcan de 1422 a 1445 y lo retra-
tan como jurado de la ciudad, al igual que Gonzalo, y agente fiscal de la corona
(Molénat, 1991: 172; Ortego Rico, 2015, vol. 1: 192 y 194). Un hijo suyo asimismo
llamado Alfonso mantuvo con posterioridad la implicacién en las instituciones
toledanas, puesto que su presencia en el ayuntamiento local se data hasta 1475
(Palencia Herrejon, 1999: 841y 844).

7 Alfonso y Juan de la Fuente son citados como hijos de Gonzalo, por ejemplo, en ARV, Bailia, Lletres
i Privilegis, n.2 1146, ff. 511v-512r (1427-VIll-21). He revisado personalmente el documento a raiz de la
cita que figura en Crespo Amat, 2021, vol. 2: 508-509 y 868. Este mismo autor menciona a un Diego
de la Fuente como hijo también de Gonzalo y, aparte, a un Francisco Lépez de la Fuente (Crespo Amat,
2021, vol. 2: 508 y 510). Gonzalo tuvo, en efecto, un hijo llamado Diego (Palencia Herrejon, 1999:
842). Sobre el corredor Juan Gonzélez de Toledo, véase también Cruselles Gomez, 1997: 98.
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El tercer foco lo compondrian los hermanos Juan, Alfonso y Diego de la Fuente,
hijos de Ruy Diez y delegados mercantiles de la familia en Valencia entre 1422y
1430, donde recurrieron incluso a la labor profesional de Juan Gonzalez de Toledo,
el ahijado de Gonzalo Lépez de la Fuente (Crespo Amat, 2021, vol. 2: 512-513).
Ignoro si es probable que aquellos sean los mismos hermanos Juan, Alfonso y
Diego de la Fuente cuyos movimientos valencianos se prolongaron también en
los afios treinta y cuarenta del siglo XV, y que Enrique Cruselles Gémez (1997: 97)
identifica en el seno de una empresa que tenfa por “cabeza de familia” a Rodrigo
Dias o Diez y que contaba con otro hermano (Gonzalo). Sea como fuere, un Ruy
Diaz de la Fuente consta a mediados de la década de 1450 relacionado con Alfon-
so, el agente fiscal que era hijo de Gonzalo L6pez de la Fuente, en la gestion de
una renta de la monarquia (Ortego Rico, 2015, vol. 1: 193). Aparte, en el caso del
Diego citado en este parrafo, este quiza se corresponda con el jurado homénimo
testimoniado en el ayuntamiento toledano entre 1444 y al menos 1464, sobre el
que Juan Ramén Palencia Herrejon (1999: 844) sugiere que pueda “tratarse del
representante de una tercera linea[...] de esta amplisima parentela de la Fuente”,
que el autor manifiesta desconocer.

3.2. Rodrigo de la Fuente, mercader y jurado de Toledo, de la década de 1460 a
1505

Dentro ya de la segunda mitad del siglo XV, y siguiendo con el estudio de Pa-
lencia Herrejon, este resalta dos figuras: Catalina de la Fuente, hija también del
Gonzalo Lopez de la Fuente que se ha analizado arriba, muy activa en 1459-1499
en el negocio inmobiliario de Toledo y que acabd fundando una casa de beatas
(Palencia Herrejon, 1999: 842-843 y 848-853); y Diego de la Fuente, que fue
“rico mercader” y “uno de los mas poderosos mercaderes toledanos” del perio-
do de los Reyes Catélicos (Palencia Herrejon, 1999: 841y 845-847). De hecho,
este Diego nos coloca en un contexto temporal especifico, el del dltimo cuarto
del Cuatrocientos, en el que contindan registrandose diferentes De la Fuente.
Si utilizamos de nuevo el ejemplo de los documentos valencianos, diez De la
Fuente por lo menos vuelven a ser detectados en 1475-1500 en Valencia con
estancias en la capital o a través de meras relaciones econémicas. Son Alfonso,
el propio Diego, Fernando, Francisco, Gonzalo, Gutiérrez, Juan y Rodrigo de la
Fuente, Fernando Gmez de la Fuente y Francisco Lépez de la Fuente®. De todos

8 ARV, Protocolos, n.> 2000 (1481-1-8: Alfonso), 2001 (1482-11-13: Fernando Gémez de la Fuente,
VIl-9 y 29: Alfonso, Francisco de la Fuente y Gonzalo, y XI-27: Alfonso y Gonzalo), 2688 (1483-1V-14:
Fernando G6mez de la Fuente), 2003 (1484-11-9 y 11: Fernando Gmez de la Fuente), 2004 (1485-1V-13:
Francisco de la Fuente y Gonzalo, y VI-13: Gonzalo), 2675 (1487-1-27: Diego, Francisco de la Fuente,
Juan y Francisco Lopez de la Fuente), 2676 (1488-111-11: Fernando de la Fuente), 2005 (1488-XlI-15:
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ellos, Rodrigo es quien parece desarrollar de entrada las tareas comerciales y
financieras mas consistentes.

Este Rodrigo de la Fuente era mercader y jurado de Toledo. El y su hermano
Fernando ya ejercian la funcién de jurado en los afios sesenta y setenta, y a Ro-
drigo todavia se le rememora como tal en los ochenta (L6pez Gomez, 2007: 214;
Rozas Espafol, 2023: 124). En este segundo momento hubo dos Rodrigo de la
Fuente que fueron jurados, uno de ellos calificado como “el mo¢o” (Molénat,
1991: 172), lo que podria complicar la distribuciéon entre ambos homdnimos de las
noticias que aluden sin mas precisién a un individuo de ese nombre®. Sin embar-
g0, convergeria en un Gnico Rodrigo de la Fuente —el mercadery jurado sefialado—
la trayectoria que lo muestra activo sobre todo entre las décadas 1470y 1490y
ya fallecido en 1505; que identifica tanto a un hermano como a un hijo suyos que,
de modo similar a los dos Rodrigo, se llamaban también igual (Fernando Gémez
de la Fuente), salvo error mio de interpretacion; que retrata su parentesco con
otras familias mercantiles toledanas, como los De la Torre, Jarada o San Pedro;
gue apunta a la presion y hasta la condena inquisitorial que sufrié; y que indica
que, siendo vecino de Toledo, acab6 trasladando su residencia a La Puebla de
Montalban (Martz, 1988: 130-132 y 168-169; Rozas Espafiol, 2023: 72-73, 94 y
124-125). En el terreno econémico y laboral, este Rodrigo estuvo en 1495 al servi-
cio del marqués de Moya como criado y contador, mientras que en 1497-1500 in-
tervino como fiador en el arrendamiento hecho por otro toledano de larenta de la
seda de Guadix y Baza (Alonso Garcia, 2005: 16; Rozas Espafiol, 2023: 125 y 294).
Pero, mas en general, nuestro personaje se ocup6 de “mercadurias e préstamos”,
como sugiere un documento notarial de 1487 rubricado en Toledo entre Francesc
Serra, procurador del cambista valenciano Lluis Serra, y el propio Rodrigo de la
Fuente, jurado®.

Juan), 2006 (1489-11-3: Alfonso), 2010 (1493-1X-11: Alfonso), 2011 (1495-111-6: Francisco de la Fuente),
2696 (1496-Xl1-12: Alfonso), 2698 (1498-l-5: Juan) y 2018 (1500-VII-4, dos documentos: Alfonso y
Diego). Sobre Gutiérrez, véase Cruselles Gomez, 2019: 241. Sobre Rodrigo, cuyas informaciones en
Valencia pueden caracterizar a mas de un sujeto, como se vera, cotéjense los datos que siguen en el
texto y las notas y referencias asociadas.

9 Insistiendo en la diversidad de Rodrigos, el Rodrigo en el que me centraré (véanse las lineas in-
mediatamente posteriores a esta nota) tenia un sobrino y un nieto asimismo denominados Rodrigo
de la Fuente. El nieto era hijo de Fernando G6mez de la Fuente, descendiente directo del Rodrigo que
era tio y abuelo (Martz, 1988: 168; Rozas Espafiol, 2023: 125). Sobre Fernando Gémez de la Fuente,
véanse de nuevo las lineas que contindan.

10 ACT, Obray Fabrica, n.2 1287, ff. 14r-15r (1487-1-30); las palabras entrecomilladas provienen del
f. 14v. He leido personalmente el documento gracias a la cita que se proporciona en Rozas Espafiol,
2023: 125. Lluis Serra es un cambista y banquero conocido de la Valencia de finales del siglo XV,
que fue condenado por la Inquisicién y que mantuvo en efecto contactos con toledanos (Cruselles
GOomez, 2019: 116, 134, 228, 231, 241y 277). Una letra de cambio que se protestd en Valencia en 1484
lo calificaba incluso como “la hu dels interessats dels toledans” (Igual Luis, 2018b: 259).
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Este (ltimo acto menciona en tratos también con Rodrigo y con Lluis Serra a sen-
dos sobrinos del primero: Fernando Jarada y Rodrigo de la Fuente®. Significati-
vamente, un Fernando Jarada y un Rodrigo de la Fuente, mercaderes toledanos,
son considerados hermanos en dos estipulaciones de nuevo notariales firmadas
en Valencia en mayo y octubre de 1482. Es posible que el apelativo fraternal se
empleara a veces para expresar relaciones de afinidad personal o empresarial,
pero puede ilustrar en este caso una consanguinidad real porque los vinculos en-
tre ambas parentelas eran tan directos que Linda Martz (1988: 130-131) no dud6
en su dia en definir al complejo familiar Jarada-De la Fuente como un verdadero
“clan”. Volviendo a las noticias valencianas de 1482, Fernando y Rodrigo estuvie-
ron presentes ante el notario en la de mayo cuando confesaron deber al mercader
veneciano Andrea Gracia 154 libras, 11 sueldos y 2 dineros, en moneda valenciana,
que faltaban pagarle por la compra de unas especias. En la de octubre se cita un
albaran de Fernando y Rodrigo por 51 libras, 14 sueldos y 8 dineros valencianos,
del que eran acreedores los mercaderes genoveses Francesco y Giacomo Gentile.
Al lado de este albaran, en el mismo acto y en otro anterior de fecha similar, se
anotan sin embargo otros albaranes debidos por castellanos a genoveses entre
los que hay uno adscrito a un Rodrigo de la Fuente solo (por 64 libras, 1 sueldo y
3 dineros) y otro a un Rodrigo de la Fuente junto al mercader sienés Pietro Span-
nochi (por 649 libras y 10 sueldos)®.

Cabria quiza pensar que estas titularidades distintas de Rodrigo de la Fuente en
Valencia corresponden a operadores diferentes. En hip6tesis, una posibilidad se-
ria que el Rodrigo que consta junto a Fernando Jarada fuera el sobrino y que, por
el contrario, fuera su tio, el mercader y jurado fallecido en 1505 que antes he
resaltado, el Rodrigo en solitario o que se acompaia del italiano Spannochi (un
agente renombrado en la Valencia de la época) en un negocio por una cuantia de
relativa magnitud. De hecho, siendo claramente identificado en Valencia como
jurado de Toledo, Rodrigo fue elegido procurador por el mismo Pietro Spannochi
también en 1482 para cobrar deudas de los toledanos Francisco, Gonzalo y Alfon-
so de la Fuente®.

Los indicios que aportan otras fuentes valencianas conducen a observar lo que
serian, con mayor o menor seguridad, nuevas actuaciones de este segundo Ro-

11 Sobre este sobrino Rodrigo, véase la nota 9. El documento que estoy resefiando, que recuerdo
que esta escriturado en 1487, se refiere explicitamente a cierta deuda de los dos sobrinos “que
contra ellos tiene el dicho Luys Serra”, asi como a una obligacion de 100 libras valencianas en la que
estuvieron implicados “de mancom(n” ya en 1484 dichos sobrinos y el jurado Rodrigo de la Fuente,
su tio. Aparte, al tio también le eran “devidas algunas debdas” por los sobrinos (ACT, Obra y Fabrica,
n.21287, f. 14v).

12 ARV, Protocolos, n.2 2001 (1482-V-8 y X-12, dos documentos en esta segunda fecha).

13 ARV, Protocolos, n.2 2001 (1482-VIl-29).
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drigo, el mercader y jurado. Por ser temprana, debe concernirle la letra de cambio
de 500 libras que se ajusté en Toledo el 2 de noviembre de 1477 y se protest6 en
Valencia poco después, el 13 de noviembre. En ella, Rodrigo era quien avanzaba el
dinero en la capital del Tajo y el también toledano Diego de Acre quien se benefi-
ciaba de su retorno en la ciudad mediterranea. Mas adelante, en marzo de 1482,
el Fernando Gémez de la Fuente que era hermano de Rodrigo reconocié por los
dos deber a los genoveses Francesco Palomar y Andrea di Castiglione 248 libras
valencianas que restaban por la compra de pafios de seda. Complementariamen-
te, en abril de 1483, el Fernando G6mez de la Fuente que era hijo de Rodrigo lo
representd en Valencia al transferir el cobro de 421 libras, 6 sueldos y 4 dineros
valencianos que, mediante albaran del 2 de octubre anterior, el propio Rodrigo
(con la suscripcion de su hijo citado, Fernando Gémez de la Fuente) habia admi-
tido adeudar al veneciano Antonio Mari por la adquisicion de unos camelotes.
En este traspaso, Rodrigo volvié a ser designado como jurado de Toledo®. Por
Gltimo, podrian referirse también a este Rodrigo varios documentos valencianos
mas que he recopilado de 1482 a 1497, que insisten sobre todo en remarcar las
deudas con agentes residentes en el Mediterraneo ibérico, aunque su atribucién
entre los Rodrigo homénimos me parece menos evidente. En ellos, solo destacan
en particular las menciones de enero y marzo de 1484 y octubre de 1485 a dos
albaranes firmados por un Rodrigo de la Fuente, que sumaron 573 libras, 16 suel-
dos y 4 dineros valencianos®™.

3.3. Alfonso, Diego y Juan de la Fuente y sus cotas de desarrollo mercantil y finan-
ciero

Por cronologia prolongada, diversidad territorial de intereses, volumen atestigua-
do de ciertas inversiones, circulo personal y profesional de relacién e implicacién
institucional en Toledo, el mercader y jurado Rodrigo de la Fuente seria un ope-
rador econémico relevante. Hasta una calle de Toledo, donde habfa construido
unas casas, recibié su nombre (Rozas Espafol, 2023: 124). Tres hijos suyos repro-
dujeron esta importancia e, incluso, superaron aparentemente al padre en algln
extremo. Se trata de Alonso o Alfonso (nacido en 1463), Diego (nacido hacia 1468)
y Juan (nacido en torno a 1477), quienes llegaron a trabajar comercialmente de

14 ARV, Protocolos, n.2 1997 (1477-XI-13). Justo con un De Acre, Lope, nuestro Rodrigo tuvo concer-
tada una compania hacia 1479 (Rozas Espafol, 2023: 72, 92 y 124-125).

15 ARV, Protocolos, n.®s 2001 (1482-111-13) y 2688 (1483-1V-14). No se olvide que ya he hablado en
las lineas precedentes de los dos Fernando Gomez de la Fuente que, salvo equivocacién mia, eran
hermano e hijo del mercadery jurado Rodrigo de la Fuente.

16 ARV, Protocolos, n.°s 2001 (1482-XI-27), 2003 (1484-1-24, 1-9 y 11-16), 2004 (1485-11l-7, VII-9 y
X-3), 2676 (1488-11-11) y 2015 (1497-111-13).



216 Il DAVID IGUALLUIS

manera conjunta (Rozas Espafiol, 2023: 125). Todo apunta a que el apellido De la
Fuente alcanzé con ellos las cotas mas altas del desarrollo mercantil que venia
experimentando desde comienzos del siglo XV, bajo ramas familiares distintas.
Especialmente destacada en este sentido fue la trayectoria de Diego, que es ese
“rico” y “poderoso” mercader toledano de la etapa de los Reyes Cat6licos a quien
he aludido ya al inicio del apartado 3.2 del capitulo. Un sintoma del realce de
Alfonso, Diego y Juan es que sus negocios se dispersaron hasta principios del XVI
por un espacio comprendido como minimo entre Toledo, Valencia, Sevilla, Gra-
nada y Medina del Campo (Alonso Garcia, 2005: 15-16 y 27; Caunedo del Potro,
1983: 141; Martz, 1988: 131-132 y 168-169).

En Valencia, los primeros datos de los hermanos se conocen en la década de los
ochenta. Salvo que sea un homénimo, Alfonso estuvo en la ciudad en 1481, ron-
dando los 18 afios, y confesé deber al veneciano Luigi Balbi 521 libras, 4 sueldos y
10 dineros valencianos por la compra de mercancias. En 1487, un Diego y un Juan
de la Fuente, también presentes en Valencia, firmaron junto a otros castellanos
un acuerdo con determinados arrendadores fiscales para articular el trafico sobre
todo de materias textiles. Es posible que este Diego sea el que nos concierne
aqui, porque girarfa entonces alrededor de los 19 afios. Mucho mas dificil es que
dicho Juan se corresponda con el que nos interesa, puesto que este solo tendrfa
unos 10 afos en 1487. Acabando este decenio y entrando en el siguiente, Alfon-
so vuelve a emerger en 1489, 1493 y 1496, y Diego en 1494, como remitentes
en Medina del Campo de letras de cambio a Valencia, que se protestaron en la
capital mediterranea. En estos giros financieros, Alfonso y Diego colaboraron con
agentes como los toledanos Diego Jarada y Francisco, Juan y Alfonso de la Torre
0, como habia hecho su padre, los sieneses Spannochi. En 1496 y 1498, otro Juan
que es mas probable que sea el que nos incumbe (estaria ya en los 19 y 21 afios)
envié una letra de Villalén a Valencia y recibié en Valencia otra expedida también
de Medina. En 1500, Alfonso y Diego de la Fuente emitieron juntos dos nuevas
letras en Sevilla con la misma direccién valenciana®.

El eje con Sevilla debié tener algln protagonismo en los asuntos familiares. En
1502, Diego abond méas de 25.000 maravedis como contribuyente al almojari-
fazgo de la ciudad hispalense (Aznar Vallejo y Palenzuela Dominguez, 2009:
682). Antes, en 1497, Alfonso y Diego de la Fuente, junto a Alfonso de la Torre,
habian participado alli en la venta de un juro de 1.200.000 maravedis al conde
de Cifuentes, en un trato intermediado por ciertos genoveses y que derivd en
una transaccién cambiaria precisamente hacia Valencia (Rozas Espafiol, 2023:

17 ARV, Protocolos, n.% 2000 (1481-1-8), 2675 (1487-1-27), 2006 (1489-11-3), 2010 (1493-1X-11), 2694
(1494-X-2), 2696 (1496-V-17: Juan de la Fuente, y XlI-12: Alfonso de la Fuente), 2698 (1498-1I-5) y 2018
(1500-Vll-4, dos documentos).
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305). Esta noticia revela el sentido y las relaciones a que podia responder una
letra de cambio, documento que no siempre resulta claro al respecto. En otras
ocasiones cabe solo sospechar el contexto en el que se expedia, como ocurre
con las citadas letras de 1500 que Alfonso y Diego transfirieron también de Se-
villa a Valencia. Ambas sumaron 9.000 doblas castellanas y los corresponsales
en Valencia de los De la Fuente fueron Pedro Sanchez y Francesco Palomar, que
a su vez eran beneficiarios de los dos pagos. En una tercera letra asimismo de
1500 y de Sevilla a Valencia no estaban estos De la Fuente de forma directa,
pero si Alfonso de la Torre, quien ordené pagar otras 4.000 doblas a los resefia-
dos Sanchez y Palomar y ponerlas a cuenta de Diego Sanchez de San Pedro®.
Pedro Sanchez, zaragozano, y Francesco Palomar, genovés, eran titulares de la
compahia llamada “Banco de Valencia”, que debia funcionar desde finales del
siglo XV (Igual Luis, 1998: 269; Ladero Quesada, 1987: 575). Esta fue investiga-
da por la monarquia en 1503 por la saca ilegal de moneda de Castilla a Valencia.
Las pesquisas en torno a la cuestién permiten saber que la empresa vertebré
circuitos que pasaban por Toledo, Medina del Campo, Sevilla, Cuenca, Requena
o Almansa; que Diego de la Fuente y Alfonso de la Torre salieron por fiadores
suyos; y que, a causa de esa condicién, cada uno tuvo que abonar un millén de
maravedis en 1504 porque Sanchez y Palomar fueron finalmente condenados
(Ladero Quesada, 1987: 572-574, 577 ¥ 579; Palencia Herrejon, 1999: 847; Ro-
zas Espanol, 2023: 96-97 y 279-280). Afiddase a esto que Alfonso, Diego y Juan
de la Fuente estuvieron emparentados en grados diversos con Alfonso de la
Torre y con varios homénimos Diego Sanchez de San Pedro, toledanos; también
Diego de la Fuente y Alfonso de la Torre fueron amigos en la infancia (Martz,
1988: 136 y 168-169; Rozas Espafiol, 2023: 70-71y 93-94). En consecuencia, no
es complicado conectar las tres letras Sevilla-Valencia de 1500, pese a su conte-
nido inconcreto, con todo este entramado de negocios y familia®.

La intensidad de los vinculos entre los De la Fuente, los De la Torre y los San Pe-
dro en la transicién del XV al XVI propicia que Angel Rozas Espafiol (2023: 72) los
haya tildado de “circulo familiar” en Toledo. Por supuesto, este “circulo” lo fue
también desde el punto de vista de la accion mercantil y pudo basarse en lazos
ya establecidos por Rodrigo de la Fuente?®. Para los tres hijos de este de quienes

18 Las tres letras se redactaron en Sevilla en mayo de 1500y se protestaron en Valencia el 4 de julio
del mismo afio (ARV, Protocolos, n.2 2018: 1500-VII-4, tres documentos).

19 Corroborando esta Gltima idea, en las tres letras figura también implicado el genovés Giovanni
Battista Cerezo, hermano de Francesco Palomar y factor suyo en Toledo hacia 1502, que asimismo
se vio afectado por el pleito de 1503 (Ladero Quesada, 1987: 572-574 y 576-577). Cabe recordar,
ademas, que Palomar ya ha sido mencionado antes en el texto, en un trato de 1482 con Rodrigo de la
Fuente y su hermano Fernando G6mez de la Fuente.

20 Rodrigo, padre de Alfonso, Diego y Juan de la Fuente, fue socio hacia 1479 de Juan, padre de
Alfonso de la Torre (Rozas Espafol, 2023: 72, 92 y 124-125). Aln en 1483 hay rastro en Valencia de
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estoy hablando, el aprovechamiento de las oportunidades ofrecidas por este en-
torno, y por otros, parece incrementarse a partir del Gltimo lustro de los noven-
ta, cuando sobre todo Alfonso y Diego habian superado la juventud. Alfonso, de
hecho, no tardaria en firmar testamento: en 1507 (Rozas Espafiol, 2023: 125).
Distintas informaciones de las lineas precedentes afectan a esta fase posterior
a 1495, aunque el autor que acabo de citar la ha detallado recientemente mejor,
empezando por el dato de que Alfonso y Diego de la Fuente y Alfonso de la Torre
constituyeron compaiiia entre 1495 y 1499 (Rozas Espafol, 2023: 72 y 93-94)%.
Si nos alargamos hasta 1515, los argumentos de este historiador componen una
imagen de las actividades entonces de los tres hermanos De la Fuente que me
atreveria a sintetizar en dos grandes capitulos, obviamente interrelacionados:
uno, su papel en el suministro a la corona y su corte de productos y capitales, con
especial atencion al abastecimiento de tejidos, a préstamos con fines diversosy a
servicios de intermediacién financiera; el otro, su clara incardinacién en el nego-
cio fiscal de la monarquia, tanto dentro de Toledo como en otras partes de Castilla
y, en particular, en su vertiente centro-meridional. Las inversiones de nuestros
toledanos en ambos terrenos ascendieron a cifras a veces muy importantes. En
el marco de los negocios consiguientes, los De la Fuente —con un Diego cada vez
mas protagonista— se vieron inmersos en redes amplias de relacién y con gente
notable e influyente, incluyendo el apoyo de la corona, al tiempo que su posicion
profesional y econdmica adquiria rasgos palpables de solidez, de nuevo tanto en
Toledo como a escala castellana (Rozas Espanol, 2023: 69-74, 77-78, 89, 93-94,
104-105, 123-133, 254 Y 301)>%. Los ejemplos quiza mas destacados de todo ello
se dieron alrededor de un asunto bien conocido en la historiografia: la participa-
cién de Diego y Juan de la Fuente en el arrendamiento de la renta de la seda de
Granada, en el que se instalaron desde 1505 durante afios, gracias a la creacion
(y evolucion) del correspondiente grupo financiero. Sin duda, hay que unir esta
circunstancia al hecho de que Diego y Juan de la Fuente fueran a inicios del siglo
XVl importantes distribuidores de seda en Castilla (con negocios también en Tole-
do, Sevilla y Medina del Campo) y, asimismo, al hecho de que acabaran teniendo
posesiones en la propia Granada y, como ocurri6 con Juan, hasta avecindandose
en esta ciudad (Alonso Garcia, 2004, vol. 1: 375, y 2005: 11-30; Martz, 2001: 159-
160; Rozas Espafiol, 2023: 123, 125-134 Y 294-298).

algln acto en el que Rodrigo de la Fuente y Juan de la Torre intervienen conjuntamente (ARV, Proto-
colos, n.2 2688: 1483-1V-14).

21 Entran en el periodo de esta compaiiia dos letras de cambio redactadas en 1497, en las que
Alfonso de la Torre y Diego de la Fuente se asocian como prestadores de cantidades en Alcala de
Henares y Burgos que tenian que devolverse en Valencia. Una fue protestada en Valencia en 1497, la
otra en 1498 (ARV, Protocolos, n.% 2697: 1497-1V-11, y 2698: 1498-111-1).

22 Sobre la etapa 1495-1515, aparte de las informaciones de la obra de Rozas Espafiol, véanse
complementariamente Alonso Garcia, 2005: 25-28, y Caunedo del Potro, 1983: 141-142 y 145-146.
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Semejante recorrido no estuvo exento de obstaculos. Dificultades de liquidez
salpicaron ya a los hermanos en 1503-1506 (Rozas Espafiol, 2023: 113 y 128-
129). Pero problemas de solvencia mas graves se abatieron en la década si-
guiente sobre Diego y Juan de la Fuente y condujeron a su quiebra. Asi lo evi-
dencian diferentes testimonios en 1515-1519 vy, entre ellos, los compromisos,
acuerdos y obligaciones de pago que debieron establecer con sus acreedores.
Nuevamente, los pormenores de esta alteracién han sido ya estudiados (Abed
Al-Hussein, 1986: 230-233; Alonso Garcia, 2004, vol. 1: 460-464, y 2005: 16 y
24; Rozas Espafiol, 2023: 134-136). Baste explicitar aqui que los apuros econd-
micos de los De la Fuente no finiquitaron su relacién con los negocios fiscales y
financieros. Aunque solo fuera para acceder con mayor facilidad a seda con la
que pagar sus deudas, y muy probablemente gracias a sus amistades y contac-
tos en Granada y la corte, Diego y Juan continuaron participando como minimo
hasta traspasar el umbral de 1520 en la renta sedera granadina. Mientras, en
1524, Diego trabajaba como receptor fiscal en Cadiz, Carmona, Lora y Sevilla
(Alonso Garcia, 2004, vol. 1: 462-464, y 2005: 16-17, 24 Y 29; Rozas Espafiol,
2023: 135-137). Nada impidié en 1525, sin embargo, que los hijos de su ya di-
funto hermano Alfonso acusaran a Diego en un pleito de ser “ombre gastador
de su hacienday de las de ajenas” y de tener alin “gran suma de deudas en gran
cantidad”, tal y como transcribe Linda Martz (1988: 132).

4. CONCLUSIONES

Es patente que la trayectoria que he trazado de los De la Fuente brinda eviden-
cias, y sugerencias, que pueden ser analizadas desde numerosas perspectivas.
Pero, bajo la 6ptica que he adoptado en este trabajo (interrogarme acerca de
las dimensiones vy las jerarquias verificadas dentro de los grupos mercantiles del
final del Medievo), el itinerario vital y profesional de estos operadores permite
aportar también algunas ideas. De entrada, diferentes De la Fuente, en distintos
momentos y cada uno con sus caracteristicas y niveles particulares, manifiestan
lo que ya indiqué al final del punto 2 del capitulo: rasgos de los tres aspectos
que ayudarian, al menos en hipétesis, a reflejar la gradacion interna producida
entre los mercaderes de la peninsula ibérica. Recuerdo esos aspectos: volumen
y variedad de negocios y proyeccién geoestratégica de inversiones; integracion

23 Por ejemplo, uno de esos testimonios se registr6 en Medina del Campo en 1519 y consta en
AHPV, Protocolos notariales, n.2 7840, ff. 590r-593v. Este incumbi6 a mercaderes de Burgos y Valla-
dolid, como acreedores, y a Diego y Juan de la Fuente y Francisco Gonzélez de Ecija, también merca-
dery vecino de Toledo, como deudores. Las condiciones del acto se adoptaron con la intervencién de
tres arbitros: Francisco Orense, regidor y vecino de Burgos; Diego de Valladolid, mercader y vecino
de Valladolid; y Rodrigo de la Fuente, mercader y vecino de Toledo.
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en estructuras organizativas y redes de relacion amplias y complejas; cercania a
los poderes y las instituciones. De acuerdo con estos elementos, y con cdmo se
concretaron en los casos examinados, creo que si se podria concluir que esta ex-
tensa parentela toledana posey6 entre el XV y el XVl individuos y ramas familiares
que ocuparon posiciones comerciales y financieras trascendentes tanto en Toledo
como a escala castellana y hasta peninsular.

En clave diacrénica, los diversos focos de parentesco que se apellidaban De
la Fuente y la dudas, o directamente la ignorancia, sobre las identificaciones
de sus miembros y sobre los lazos consanguineos o no que hubo entre todos
ellos, imposibilitan observarlos como si hubieran vertebrado un movimiento
lineal y homogéneo de 1409-1410 a 1525, las dos fechas extremas que he men-
cionado. Los ejemplos registrados, no obstante, si consienten vislumbrar dos
cuestiones: que la decantacién hacia el mercado, en su doble componente de
productos y capitales, debi6 ser una base importante en la evolucion personal
y familiar, inter e intrageneracional, y en los procesos de promocién social que
pudieron tener lugar; que, por comparacion, los horizontes de actuacién de los
De la Fuente hasta 1450 y de Rodrigo de la Fuente en la segunda mitad del siglo
XV parecen mas limitados que los de los tres hijos de este que penetraron en
los primeros decenios del XVI (Alfonso, Diego y Juan) y que, valiéndose también
de la proximidad a la monarquia, desparramaron sus intereses por una porcion
significativa del territorio ibérico.

En clave sincrénica, sobre todo Gonzalo Lépez de la Fuente primero, el merca-
der y jurado Rodrigo de la Fuente después y los apenas citados Alfonso, Diego y
Juan de la Fuente al final, especialmente Diego en este Gltimo momento, ilustran
historias que podrian ser tipicas de grandes mercaderes. Obviamente, segun las
informaciones que he plasmado, esas historias son méas claras en Rodrigo y en
sus hijos que en Gonzalo y, en cualquier caso, ni fueron iguales ni culminaron en
apariencia en categorfas similares de éxito o magnitud. Sin duda, cualquier mo-
delizacion es complicada, como lo es también cualquier intento de contrastacién
a partir de la definicion de prototipos. Incluso cabria discutir si es pertinente pro-
ceder historiograficamente a través de modelos. Salvando este problema, y si se
me permite un juego de palabras, osaria decir que estos De la Fuente si pueden
ser un modelo de mercader en los reinos hispanicos del que, ademas, no es dificil
hallar réplicas en otras partes de esos reinos. Pero, en consonancia con los mati-
ces que he vertido en las paginas iniciales del capitulo, estos toledanos no tienen
por qué ser el modelo de gran mercader ni siquiera a nivel peninsular. Entre otros
motivos, por ejemplo, esto es asi porque no he detectado en los De la Fuente va-
riables econémicas que superaran el contexto ibérico, caracteristica que si se dio
en otros agentes comerciales que provenian de dicho contexto.
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